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Детали

Тип занятости: Полная

Регион: Удаленная работа

Веб-сайт: https://wn.media/

Описание

WN Media Group — уникальная компания, которая позволяет оказаться в центре игровой
индустрии и посмотреть на нее с разных ракурсов. Мы занимаемся разработкой собственной
платформы WN Hub, которая объединяет в себе многие наши проекты: 
— B2B-мероприятия, которые проходят по всему миру WN Events;
 — маркетплейс курсов WN Academy; 
— медиаресурсы на русском и английском языках;
— сервис по поиску игр для издателей и инвесторов WN Game Finder; 
— международное кадровое агентство  WN Talents. 
Как раз о нем и пойдет речь! Сегодня WN Talents — кадровое агентство, которое занимается
подбором профильных специалистов для игровой индустрии по всему миру. Нам нужен Менеджер
по продажам, который поможет вывести наш проект на новые вершины. 
Основные задачи включают в себя:

поиск потенциальных клиентов и продажа услуг рекрутингового агентства; 

определение бизнес-задач партнеров и подготовка коммерческих предложений;

первичное ведение сделок (согласование и оформление документов, контроль дедлайнов
по предоставлению подписанных договоров и заявок,  передача клиентов в рекрутинговое
агентство);

ведение CRM.

Важно на этой позиции: 

опыт в продажах услуг от поиска клиента до заключения сделки и дальнейшего
сопровождения, желателен опыт в международных продажах;

свободное владение английским языком; 

широкий кругозор и умение налаживать контакт;

https://wn.media/


желательно понимание рынка рекрутинга и самого рекрутинга.

Мы предложим: 

возможность получение оплаты в валюте;

возможность развиваться вместе с компанией: есть свобода в работе, возможность
инициировать изменения, пробовать что-то новое;

всяческую помощь в профессиональном росте: ресурсы, знания, технологии;

100% оплата отпуска (28 дней) и больничного (14 дней);

быстроту решений, отсутствие микроменеджмента, бюрократии и прочих заморочек;

офис в центре Санкт-Петербурга (м. Петроградская) или полностью удалённое
сотрудничество.
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